Voor vader

en Zzoon was
het ‘alles
of niets’

Ze gingen voor een stevige camperbrug naar
Giethoorn en kwamen thuis in Dalfsen met
een heel bedrijf. Willen Rolf Lagas, vader en
zoon, zijn maar wat blij met de overname van
Hebo Campers. Ze kunnen nu aan de slag met
hun uitbreidingsplannen.

Inge Blankvoort
Dalfsen/Giethoorn

eris wel cen
‘ rommeltje
hoor”, veront-
schuldigr Rolf
Lagas zich in de

winkelruimre van hun caravan-
bedrijf, die ook als magazijn fun-
geert, Her en der liggen spullen
dic nog in de schappen moeten:
de inboedel van het Gieterse fa-
miliebedrijf, dar van hun camper-
zaak een spontschool gaar maken.

wHet was alles of niks”, hlike
Will Lagas terug. ., We hebben
eens poed rondgekeken wat er al-
lemaal stond, We keken elkaar
AAM CN WiStEn Mepeen: we gaan
het doen.”

Dus lige er van alles dar opge-
ruimd moet worden, van auto-
handen tor bumpers, kastdeurtjes
en camperkoelkasten. Dereig jaar
peleden begon Will Lagas met
zijn caravanbednjfin Dalfsen. In
cerste instantie als dealer van vijf
merken, maar na de kredietcrisis
stopte hij daarmee. De verkoop
Van niewwe caravans SIoree in,
dealers oefenden steeds meer

Ik ben eigen baas,
ik wil zelf bepalen
watik doe

= Will Lagas

druk uit. Daar kreeg hij moeite
mee. Ik ben eigen baas, ik wil
zelfbepalen wat ik doe.”

Sindsdien legr Lagas zich toe op |
tweedehands caravans, stalling,
service en onderhoud. Om ook
camperaars te kunnen bedienen,
zocht het bedrijf een passende
brug, om niet meer van andere
bedrijven afhankelijk te zijn. Die
brug werd een heel bedrijf. Zon-
der campers {die waren al ver-
kocht]), maar wel inclusiel her
klantenbestand. De eerste klan-
ten van Hebo hebben zich al in
Dalfsen gemeld.

Geschikte brug

Het bedrijfspand in Dalfsen moet
daarvoor worden verbouwd: de
winkel een stukje kleiner, het |

plafond een paar meter hoger.
Eind volgend jaar gaat de klus be-
ginnen. Om tot die tijd camper-
klanten te kunnen helpen, ge-
bruiken 2 een geschikie brug bij
een bedrijfin de buurt, zoals ze
de afgelopen tijd ook al hebben
pedaan,

Afgelopen zomer stapte zoon
Rolf in her caravanbedrijf van zijn
vader. Als 14-jarige werkte hij al
mee in de zaak, ronder daar moen

Zijn toekomst te zien. Een paar

jaar larer begon het toch e kriebe-

len.

De afgelopen jaren werkee hij
als elekrricien, in deeltijd, nog
aarzelend om in het familiebe-
drjf e stappen. Inmiddels is de
knop om. De ene dag vervang ik
een dak, de andere dag ben ik be-
Zig met banden wisselen. Die va-
riatie vind ik leuk. Als ik had ge-
weten hoe het zou zijn, had ik het

A Rolf Lagas (links) stapte af-
gelopen zomer in het bedrijf
wan Hjn vader WL
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eerder pedaan.” Extra werk loont
meteen, JDat is bij een baas an-
ders. Dan kemt het loon altijd aan
het einde van de maand, of je nu
meer of minder doer”

Will is trors op zijn zoon, een
kind ‘mer gouden handen”.  Mijn

vader zegt wel eens: wat ik met
mijn ogen e, kan ik met mijn
handen maken.” En dat is toch
wel heel pretrig als je met zijn
rweedn al het werk doet in een
klein familiebedrijf, in een sector
miT maarwerk.

Zijn vader is qua onderhoud
van alle markeen thuis. , Daarom

leer ik veel van hem”, zegt Rolf.

De ene dag vervang
ik een dak, de andere
dag benik bezig met
banden wisselen

- Rolf Lagas

Het werkt twee kanten op, blijke
uit de reactie van zijn vader,
wvooral digitaal is hij zo veel han-
diger dan ik Daar beer ik ook
van.” Op het gebied van handel in
caravans valt volgens de vader
nog wel wat te winnen bij de
zoon. ,Dat kemt nog wel.”

Misschien zit het wel in de ge-
nen dankzij pa, die in zijn jonge
jaren kerstbomen huis-aan-huis
verkocht zonder vooropgeaet plan
en daar aardig aan verdiende,

Mooi

Op termijn gaat Will Lagas uit de
raak. Mu zoon Roll officiesl aan
bosord is, maake hij eerst tijd voor
een eigen vakantie, Die schoot e
vaak bij in of ging niet door om-
dat Lagas kort voor vertrek de be-
oogde vakantiecaravan voor cen
maooi prijsje verkochr. Dar was
CTOUWENS SETIS MAAT NOOTT meer:
Wk heh mijn vroww moeten belo-
ven dar ik dar noait meer z2ou
doen,”

Buiten het werk praten ze nau-
welijks over de zaak, hooguit over
cen caravan die een van de twee
hij afwezigheid van de ander
heefi verkochr. Het gaar prima
met het bedrijf, zegpen ze. Veel
zorgen en stress hebben 2e niet.
In het hoogseizoen wil het nog
wel cens druk zifn, waardoor be-
paalde onderdelen niet leverbaar
zijn. ,\W'e moeten alleen de men-
sen een beetje opvoeden dat ze
onderhoud in de winter laten
doen,”™

Van showroom naar sportschool

Het bedrijf van Will

loopt hij stage bij
zijn gigen dochter.
«Het hele pr
alan Yan «en op- n mij.
volger ks voor Wim
van der Helde (53)
edenen
met zijn familiebe-
drijf te stoppen. Zijn
showroom wordt nu
een sportschool, de

2o nog wel leuk ik in de spie-
vond.” Hebo ver- n en blij zijn
huurde fiet en maet wat ik deed.”
ski's, Van der Heida
Laagdrempelig

Ze willen de sport-

sport. Zijn
jongste dochter
heeft een cios
diploma. ,,Dan gaat rustig beginnen om

(20]) gaal runnen.

waar mensen

Optelsom

pand Is ge
arklonder-

wil e-campse en. Prima, vindt
Van der Heide. , Dat
vindt ze leuk. Hat is

ar- Aarna ten we: | ook goed dat ze nu
land, maar rondje dest voor haar el-
door de binmenian- gen vrijhehd."

dat gaat niet wer-




